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1. Einleitung

- EuGH: ,Used Soft“-Entscheidung

- Anwendung des Erschépfungsgrundsatzes auch auf digitale Guter oder
keine Rolle mehr bei digitalen Gutern?

- Neuere US-Diskussion: Perzanowski/Schultz (2011), Hovenkamp
(2011), Katz (2014), Rub (2015)

- Zweistufiges Vorgehen:

+ allgemeine Diskussion des Erschopfungsgrundsatzes aus
0konomischer Sicht

+ Inwiefern andere Folgerungen bei digitalen Gutern?

- Ziel: Strukturierung des Problems aus 6kon. Sicht
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Okon. Grundlagen des Urheberrechts:

- Zentral: Anreizfunktion

- Falsch: je starker die IPR, desto hoher die Gewinne des Urhebers,
desto mehr Innovationen, desto hoher die Wohlfahrt!

- Okonomisch optimale Ausgestaltung von IPR fragt nach optimalen
Grenzen des Exklusivrechts, d.h. Balance zw. Interessen des
Urhebers, der Nutzer, der Gesellschaft und anderer Urheber

- Schranken des Urheberrechts sind als Teil dieser Gesamtoptimierung
ZU sehen

- Frage nach Erschdpfungsgrundsatz als Teilfrage innerhalb dieser
optimalen Gesamtgestaltung des Urheberrechts
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Erschopfungsgrundsatz: Ausgestaltungsmaoglichkeiten

- Inwieweit Beschrankungen fur die Erwerber von Gutern zulassig?

- Differenzierung zw. Beschrankungen auf
+ urheberrechtlicher Basis
+ vertraglicher Basis
+ technischer Basis

- Differenzierung in versch. Grade der Erschopfung (Katz 2014):
+ no exhaustion, simple default rule, moderate default rule
+ sticky default rule (gute Grinde fur Ausnahme von exhaustion)
+ strict exhaustion rule

- Andere Diskussion: nationale / internat. Erschopfung / Parallelhandel
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschdpfung (1)

- Reduktion von Transaktionskosten auf Markten mit urheberrechtlich
geschutzten Gutern

+ zu hohe Infokosten bzgl. Feststellung der spezifischen Beschran-
kungen fur weitere Erwerber

Erschopfung schafft Rechtssicherheit und ermdglicht Méarkte

,2humerus clausus”: nur beschrankte Anzahl von Rechtstypen
(6konomische Vorteile von Standardisierung)
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschdpfung (2)

- Wirkungen von Sekundarmarkten:
+ Preiskonkurrenz durch gebrauchte Guter

+ Erwerber kann nicht mehr gebrauchte Gluter weiterverkaufen (diese
Option erhdht Zahlungsbereitschaft des Ersterwerbers)

+ Zugang zu nicht mehr verkauften Gutern moglich
=> effizientere Allokation durch Handel von gebrauchten Gutern
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschépfung (3)

- Erschopfung erleichtert weitere Innovationen: (Perzanowski/Schultz 2011)

+ Konnen Erwerber nicht frei verfligen => kann innovative Verwendun-
gen / Weiterentwicklungen verhindern (z.B. ,user innovations")

+ verknupft: Unvorsehbarkeit zuktnftiger Entwicklungen fuhrt lang-
fristig zu ineffizienten Beschrankungen (mit evtl. Blockadewirkung)

- Wettbewerb zw. technologischen Plattformen: (Perzanowski/Schultz 2011)

+ Bindung eines Gutes an best. technol. Plattform erschwert massiv
Wettbewerb zw. Plattformen (hohe Wechselkosten / lock-ins)

+ Erschopfung kann Wettbewerb férdern

- Nichtékonomische Argumente:
+ Erhalt kultureller Werke
+ Zugang zu kontroversen Werken, Schutz von Privacy
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschépfung (4)

- Beschrankungen koénnen Effizienz erhéhen:

+ Dbspw. in Distribution und Kombination der Verwendung mit
anderen Gutern (Katz 2013: eher kurzfristige Vorteile)

+ Okonomisch ganz analog zu den Effizienzwirkungen von Vertikal-
beschrankungen (mit differenzierter Zulassung im Kartellrecht)

+ Erschopfung fuhrt zu frustration costs” (Puig 2013)

- Preisdiskriminierung

+ Erschopfung kann Preisdiskriminierung erschweren und damit
zusatzliche Gewinne kosten
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschépfung (5)

Consumer surplus

\ Monopoly profits
\ Deadweight loss
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Preisdiskriminierung kann fiihren zu: (Puig 2013)

- héheren Gewinnen, héherer Output, weniger deadweight loss

- evtl. positive Verteilungseffekte
- Aber notwendig: Verhinderung von Arbitrage
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Argumente pro und contra Erschépfung (6)

- Preisdiskriminierung (Fortsetzung):
+ aber: nicht so klar, ob Erschdpfung Preisdisk. immer erschwert

+ normativ nicht so klar, ob Gewinnerhéhung durch Preisdisk. immer
positiv zu bewerten ist (da Marktmacht notwendig)

+ evtl. fihrt Preisdisk. auch zu zu hohen Innovationsanreizen

- Durchsetzbarkeit von Beschrankungen:

+ Urheberrechtlich abgesicherte Beschrankungen kdnnen evitl.
besser durchsetzbar und/oder billiger sein als alternative
vertragliche oder technische Beschrankungen (geringere
Durchsetzungskosten)
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2. Okonomische Analyse des Erschopfungsgrundsatzes

Zusammenfassung und Folgerungen aus 6konomischer Sicht:

- freie Ausgestaltung von Beschrankungen ermdglicht eine Fulle von
Effizienzvorteilen sowie mehr Preisdisk.strategien mit evtl. hGheren
Innovationsanreizen

- Aber: Erschopfung flhrt zu anderen 6konomisch ebenfalls bedeutsa-
men Wirkungen (Transaktionskostensenkung, effizientere Allokation
gebrauchter Guter durch Zweitmarkte, und Innovationsvorteile)

- Folgerungen:

+ generelle Regel fur Erschépfung 6konomisch nicht begrtindbar,
d.h. im Prinzip differenzierte Herangehensweise sinnvoll

evtl. Differenzierung nach bestimmten Kriterien (Puig 2013)

interessante Uberlegung von Katz (2014): Vorteile von Beschran-
kungen eher kurzfristig, wahrend Nachteile eher langfristig
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3. Der Erschopfungsgrundsatz bei digitalen Gultern

Andert sich die Einschatzung bei digitalen Gutern?

EuGH ,Used Soft“:

‘from an economic point of view, the sale of a computer program on CD-
ROM or DVD and the sale of a program by downloading from the
Internet are similar. The on-line transmission method is the functional
equivalent of the supply of a material medium’ (Para. 61)
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3. Der Erschopfungsgrundsatz bei digitalen Gultern

Okonomische Eigenschaften digitaler Guter:

- Kosten hauptsachlich fur Kreation des Werkes
- Grenzkosten = O (fur eine Kopie)
- Keine Abnutzung und beliebige Kopierbarkeit ohne Qualitatsverlust

- Mdglichkeit eines permanenten Zugangs zu Werken online
(kein ,Lager* an Werken mehr notig)
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3. Der Erschopfungsgrundsatz bei digitalen Gultern

Implikationen fur Sekundarmarkte:

- Innovationsanreize:

+ ,gebrauchte” Kopie ist perfektes Substitut zu ,neuer* Kopie, d.h.
direkte Preiskonkurrenz zu Erstverkauf

+ Folge: starke Gefahr flr Innovationsanreiz

+ Gefahr von Intermediaren (Plattformen) zur Org. von Verkaufen,
d.h. dass ,eine”“ Kopie in best. Zeitraum von vielen genutzt werden
kann (gilt auch ftr Lizenzhandel)

+ aber: anders wenn ,Veraltung* des Inhalts (Zeitdimension)

- Effiziente Allokation: Da Kopie keine Ressourcen bendtigt, ist Nicht-
nutzung einer (vom Ersterwerber nicht mehr benoétigten) Kopie keine
volkswirtschaftliche Verschwendung mehr
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3. Der Erschopfungsgrundsatz bei digitalen Gultern

Andere Vor- und Nachteile von Erschépfung bei digitalen Gutern:

- Transaktionskostenprobleme:

+ Informationsprobleme Utber urheberrechtl. Beschrankungen bei
Weiterverkauf kdnnen weiter gravierend bleiben

+ Einfihrung von Registern (Hovenkamp 2011)
- Ohne Erschdpfung weiter Problem dezentraler Innovationen

- Ohne Erschdpfung weiter evtl. Privacy-Probleme und Probleme des
Zugangs zu kontroversen Werken

- Ohne Erschdpfung starkere Preisdiskriminierung maoglich
+ kann Innovationsanreize erh6hen

+ in digitaler Welt viel starkere Preisdisk. moglich (personalisierte
Preise), die evtl. auch problematisch sein kénnen
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3. Der Erschopfungsgrundsatz bei digitalen Gultern

Folgerungen fur Erschopfung bei digitalen Gutern:

- Bei digitalen Gitern verschieben sich die Vor- und Nachteile der
Erschdpfung gravierend!

- Folgerungen:

+ spricht fur Ablehnung des Erschopfungsgrundsatzes, aber Be-
schrankungen kdnnen zu Fulle von Kosten und Problemen fihren

+ Frage nach Differenzierungsmaoglichkeiten und Ausnahmen

- Wichtig: Beschrankungen bei digitalen Gutern wie Wiederverkaufs-
verbot missten sich in deutlich niedrigeren Preisen widerspiegeln

+ Aber: Ebooks sind nur geringftigig billiger als gedruckte Blcher!
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4. Weitere Perspektiven

Maoglichkeiten, die Kosten von Beschrankungen zu begrenzen:

- Arten und Ausmal’ von Beschrankungen begrenzen

+ Grundprinzip: nur insoweit Beschrankungen zulassig als notwendig
far Innovationsanreize (Abwagung Urheber- vs. Nutzerinteresse)

bspw. Freiraum flr ,user innovations*
Wiederverkaufsrecht, falls Guter nicht mehr angeboten werden

Zeitliche Limitierung von Beschrankungen
(kurzfristige Vorteile / langfristige Nachteile von Beschrankungen)

+ bezieht sich auch auf: vertragliche / technische Beschrankungen

- Andere Losungsmaoglichkeiten:
+ Offentliche Bibliotheken (kultureller Erhalt)
+ besserer Datenschutz fur Privacy-Probleme etc.
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4. Weitere Perspektiven

Lizenzhandel statt Weiterverkauf?

- Interpretation als Lizenzvertrag (Nutzungsrecht) statt als Verkauf
- Handelbarkeit von Lizenzen?

- Problem: falls das Nutzungsrecht zeitlich unbefristet und fur beliebig
viele Nutzungen ist, dann fuhrt Lizenzhandel bzgl. Innovationsan-
reize zum gleichen Problem wie Wiederverkauf

- Losungen: Lizenzen mit zeitlich und / oder mengenmaliig beschrank-
ten Nutzungsrechten (dann leichter Lizenzhandel moglich)

- Wichtig: Preise mussten beschrankten Nutzungsrechten entsprechen
- Und: man ,kauft* kein Ebook, sondern das Recht zum Lesen!

Erwerb von Zugangsrechten in Online-Bibliotheken
- bspw. mit Flatrates
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4. Weitere Perspektiven

Schlussfolgerungen

- Erschopfungsgrundsatz / First-sale Doktrin ist nicht in gleicher Weise
auf digitale Guter tbertragbar (und sollte bereits bei nichtdigitalen
Gutern flexibler gehandhabt werden)

- wichtig: Limitierung der Beschrankungen fur Nutzer digitaler Giter

- Optimale Balance notwendig zw. Vorteilen und Nachteilen der
Beschrankungen (marginale Betrachtung, VerhaltnismaRigkeit)

- Statt Uber Handelbarkeit von Kopien eher tiber Handelbarkeit von
Lizenzen (Nutzungsrechten) nachdenken

- Nachdenken Uber ganz andere Bezahl- und Finanzierungsmodelle
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