
Be
Sustainable -
Choose
Spoontainable!

Praktikum Sales
(w/m/d), Vollzeit, Heidelberg

„We provide truly sustainable plastic alternatives, make a significant

contribution to sustainability and show how easy a sustainable lifestyle can be!“

Das erwartet Dich bei Spoontainable
• Direkte Einbindung in kurze Entscheidungsprozesse
• Motivation, Spaß, Herausforderungen und alles andere als Konzernatmosphäre
• Jede Menge Eis, essbare Löffel und Verantwortung
• Raum für Kreativität und Eigeninitiative 

Diese Aufgaben bieten wir Dir
• Du unterstützt bei der Akquise von Neukunden und der Pflege der 

Bestandskunden (national und international)
• Du unterstützt bei der Optimierung von Prozessen im Sales und der Logistik
• Du erfasst Kundenwünsche und setzt diese gemeinsam mit dem Team um
• Du führst die Auftragsabwicklung und Kontrolle von Bestellungen durch
• Du erstellst Reports und Forecasts für die Bereiche Sales, Marketing und 

Operations

Das erwarten wir von Dir
• Du bringst 3-6 Monate Zeit mit, bist Studierende*r, im Gap Year oder zwischen 

Schulabschluss und Ausbildungsbeginn
• Du hast erste Erfahrungen im Sales oder bist von Natur aus ein Verkaufstalent
• Du hast ein Gespür für Kundenwünsche und zeigst Verhandlungsgeschick
• Du bist ein Fan von Nachhaltigkeit, Eis und innovativen Produkten
• Du willst mit Deinem unternehmerischen Geist ein Startup voran bringen
• Du beherrscht Deutsch und Englisch fließend

Klingt gut? Du hast Fragen?
Sende Deine Bewerbung oder Fragen per Mail an Julia 

julia.piechotta@spoontainable.de


